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Neuer Schwung fur den Vertrieb

Michael Hausenblas, GeschaftsfUhrer von Hyla Germany,
bietet Interessenten aus den unterschiedlichsten Branchen
Coachings und Seminare fur mehr Verkaufserfolg.
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Seit der Firmengriindung im Jahr 1999
ist Hyla mit der Vermarktung seines
Luft- und Raumreinigungssystems auf
Erfolgskurs und gehdrt mittlerweile
zu den Marktfiihrern der Branche. Zur
Popularitit der Produkte sowie des Fil-
derstddter Unternehmens haben dabei
unter anderem die verschiedenen TV-Be-
richte und Dokusoaps liber Angelina und
Michael Hausenblas, Geschéftsfiihrer der
Hyla Germany GmbH, ihren Teil beige-
tragen. Langst gehdren auch viele Pro-
minente zu den Kunden des ausschlief3-
lich im Direktvertrieb verkauften Hyla.
Und das wiederum ist nicht zuletzt dem
Engagement und Marketingtalent von
Michael Hausenblas zu verdanken.

Sein Know-how vermittelt der Selfma-
de-Milliondr nun neben dem tiglichen

Business auch in Coachings und Seminaren
seiner eigens gegriindeten Academy. ,Immer
wieder kommen Unternehmen wie Kranken-
kassen, Autohduser, Versicherungskonzer-
ne, Verlage oder Kosmetikhersteller auf mich
zu, um in ihren Vertrieb neuen Schwung zu
bringen oder sogar komplett neue Konzepte
einzufiihren®, sagt Michael Hausenblas. Mit
seiner fast 30-jahrigen Verkaufserfahrung
zeigt er zum Beispiel auf, wie sich die jewei-
ligen Produkte und Dienstleistungen erfolg-
reich am Markt platzieren lassen.

Was den Unternehmer dabei auszeichnet,
istseine ,,Kunst des Vormachens®. Michael
Hausenblas versteht es, den Seminarteil-
nehmern beizubringen, wie man vor Ort
beim Kunden oder am Telefon zu agieren
hat, um die notigen Verkaufsabschliisse zu
generieren. Er vermittelt dabei kein trocke-
nes Lehrbuchwissen, sondern nachhaltig
bewidhrtes Know-how aus der tiglichen
Praxis. Weitere Infos gibt’s im Internet un-
ter www.michael-hausenblas.de. [ ]



